ACTA DE LA SEGUNDA §ES|0N ORDINARIA DEL COMITE DE FOMENTO ECONOMICO
DE LA ALCALDIA TLALPAN CELEBRADA EL 30 DE JUNIO DE 2023.

En la Ciudad de México, siendo las dieciséis horas con diez minutos, establecidos en el Salén
Cabildos, en Plaza de la Constitucion 1, Alcaldia Tlalpan, C.P 14000, se encuentran reunidos los
integrantes de este comité para llevar a cabo la Segunda Sesion Ordinaria del Comité de Fomento
Econdmico de la Alcaldia Tlalpan. El Secretario Técnico de este Comité anuncia, el inicio de la
Sesion informando que en ausencia de la Presidenta del Comité la Maestra Alfa Eliana Gonzalez
Magallanes Alcaldesa en Tlalpan, la C. Rosalba Hernandez Martinez, Directora General de Medio
Ambiente, Desarrollo Sustentable y Fomento Econémico sera quien presida la sesién.~————————-

Intervencidn de la Presidenta Suplente, Rosalba Hernandez Martinez. - Buenas tardes a todas
y a todos los presentes a esta segunda sesién ordinaria del comité de fomento econémico de la
Alcaldia Tlalpan. Para iniciar la sesién procederé a darle el uso de la palabra a nuestro Secretario

Técnico, para que realice el pase de lista y verificar quiénes son quienes nos acompanan el dia
de hoy.

Intervencion Secretario Técnico, Edgardo Sanchez Cortés.- Muchas gracias, sefora

Presidenta, Procederé con su anuencia a presentar las personas que hoy nos acompanian,
Edgardo Sanchez Cortés, Director de Economia Solidaria, de Desarrollo y Fomento Econdmico,
Secretario Técnico, Rosalba Hernandez Martinez, Directora General de Medio Ambiente de
Desarrollo Sustentable y Fomento Econémico, Representante de la alcaldia Tlalpan, Licenciado
Rafael Velasco Gutiérrez, Director de Ordenamiento Ecoldgico y Educacién Ambiental de la
Alcaldia Tlalpan, Maribel Garcia Olmos, Directora de Recursos Naturales y Desarrollo Rural de la
Alcaldia Tlalpan, nos acompafia el Director de Obras y Desarrollo Urbano, la Arquitecta Laura
Raquel Vazquez Cadena, Jefa de Unidad de Seguimiento y Auditorias de Obra del Contador
Guillermo Najera de la Direccion General de Administracién, en Suplencia, Gerardo Nieto Garcia,
Director de Recursos Financieros, licenciado Sergio Ivan Galindo Hernandez, Director General de
Servicios Urbanos en su representacion, el licenciado Josué Chavez Garcia, Director de Proyectos
y Programas de Servicios Urbanos, Natalia Guadalupe Marquez Codina, Directora General de
Desarrollo Social, en suplencia, Licenciada Ana Arely Lépez Mayo, buenas tardes, Sebastian
Vazquez Garcia, Director de Gobierno y via Publica de la Alcaldia, Ingeniero Jesus Diep Varela
Director Regional de Canaco en Tlalpan miembro permanente, buenas tardes, Dr. Enrique
Rajchenberg Sznajer, Profesor Investigador de Historia de México de la UNAM, Miembro
Permanente, Doctor Armando Sanchez Vargas, Director del Instituto de Investigaciones y
Economia de la Universidad Nacional Autdnoma de México, miembro permanente nos acomparia
en su representacion la Dra. Jessica Maribel Tolentino Martinez, Investigadora titular; buenas
tardes, Doctor Francisco Javier Soria Lopez, rector de la Universidad Auténoma Metropolitana
plantel Xochimilco, invitado, nos acompafia la maestra Verdnica Castro Blanco, Pablo Fernando
Hernandez Alvarado, rector de la Universidad del Valle de México invitado, nos acompafia en
suplencia la Maestra Adriana Hernandez Mendoza, vienen los 2, muchas gracias, bien gracias.
Con esto le informo, sefiora Presidenta, que se ha verificado la lista de asistencia y se cuenta con
€l quorum legal para iniciar la sesidén. Eh, nos acompafia también Adriana Carlos Cruz, en
representacion del Maestro Aurelio Alfredo Garcia, Director General de Asuntos Juridicos y
Gobierno, buenas tardes con esto le informamos presidenta que se ha verificado la lista de
asistencia y se cuenta con el quérum legal para iniciar con la sesién.
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Intervencién de la Presidenta Suplente, Rosalba Hernandez Martinez.- Pues darles
nuevamente la bienvenida a esta segunda sesion, para nosotros es un placer nuevamente estar
en este espacio y contar con su presencia para dar a conocer los resultados de este segundo
trimestre del afio 2023, que ha sido bastantes productivos y bueno, pues nuevamente reiterarles
la disposicion de la Alcaldia de la administracién de nuestra Alcaldesa, la Maestra Alfa Eliana
Gonzélez Magallanes, para trabajar en pro del crecimiento y fomento econémico de nuestra
Alcaldia, particularmente en este sector de las mipymes y bueno, también hacerle saber que
estamos trabajando arduamente todos los dias y que no hemos reducido nuestros esfuerzos, de
generar mejores condiciones para el ecosistema de las micro pequefias y medianas empresas de
nuestra demarcacion, entonces bueno, pues solamente comentar eso y para continuar procederé
a darle el uso de la palabra a nuestro Secretario Técnico para gue continlie con el desarrollo de
esta sesion.
Intervencién Secretario Técnico, Edgardo Sanchez Cortés.- Muchas gracias, sefora
Presidenta, me permito solicitar audiencia para dar lectura al orden del dia:
ORDEN DEL DiA
1.- Presentacion de asistentes y verificacion del quorum legal.
2.- Palabras de bienvenida.
3.-Presentacion del orden del dia y aprobacién
4.- Presentacion y en su caso, aprobacién del acta de la primera sesién ordinaria del Comité
Econémico de Fomento Econdmico celebrada el treinta de marzo de dos mil veintitrés. ——-—-------
.- Informe de actividades de la Jefatura de Unidad Departamental de Desarrollo Econémico
correspondiente al segundo trimestre de 2023.
6.- Asuntos generales.
7.- Clausura de la sesién.
¢Estan de acuerdo con este orden del dia?; si existe algiin comentario, observacién, es momento
de mencionarlo, alguien que quiera agregar algo o comentar. Una vez leido el orden del dia, sefiora
Presidenta con su permiso, procederé a la votacién de los integrantes del Comité para su
aprobacion, les recordamos que los integrantes con derecho a voto dentro del comité son la
Presidenta, el secretario Técnico, los representantes de la Alcaldia y miembros permanentes, por
lo que solicito levanten la mano los integrantes que estén a favor de gue sea aprobada la propuesta
del orden del dia.(proceden a levantar su mano),gracias pueden bajar la mano, declaro sefiora
Presidenta, que por UNANIMIDAD ha sido aprobado la orden del dia ( ACUERDO 01-30062023)
por lo que procedere al siguiente punto correspondiente a la presentacion y en su caso, aprobacion
del Acta de la Primera Sesion Ordinaria del Comité de Fomento Econdmico 2023, celebrada el 30
de marzo de 2023, misma que fue enviada en carpeta de trabajo para su conocimiento, por esto
someto a consideracion de los integrantes dispensar la lectura de dicha Acta; no sin antes
mencionar que nos acompafia Diana Hernandez Moctezuma JUD de Gestion y Formulacién de

Proyectos, muchas gracias por acompafarnos, las y los integrantes que estén a favor de dispensa
de la lectura del Acta de la Primera Sesion del Comité de Fomento Econémico celebrada, ————
Intervencion Dr. Enrique Rajchenberg Sznajer. - No sé&, si sea el momento para esto pero en el
acta hay una intervencion que se me atribuye en la que digo que estoy desempleado hasta donde
sé, el Doctor Graue no me ha cortado la cabeza todavia, este entonces bueno, no sé: tal vez mi
memoria ya no trabaja bien y no recuerdo alguna intervencién de esa naturaleza, les pediria que
se verificara nuevamente no es nada grave, pero de todas maneras me gustaria confirmar eso.-—-
Intervencion Secretario Técnico, Edgardo Sanchez Cortés. — Si, claro que si revisamos el acta
con gusto, jalgun otro comentario? ok, entonces a los integrantes que estén a favor de dispensar
la lectura del acta de la Primera Sesién del Comité de Fomento Econémico de 2023, por favor,




levante la mano,(proceden a levantar la mano) sefiora presidenta por UNANIMIDAD ha sido
aprobada el acta, ACUERDO (02-30062023) haciendo la modificacién que nos aclara el doctor y
se las haremos llegar otra vez, para la verificacién vamos a escuchar la grabacién, muchas gracias,
con el consentimiento de la sefiora Presidenta, podemos proceder a tratar respecto al acta, alguna
situacion especial que ya ahorita el comentario que nos decia el doctor, lo aclaramos en este
punto, si hay algun otro punto de aclaracién o comentario u observacién sobre el acta, es el
momento correcto. Entonces sefiora Presidenta, con la declaracién del doctor lo vamos a revisa
y al no haber mas comentarios procedemos a la aprobacién bajo la modificacién y revisioén del
acta, los que estén de acuerdo podrian levantar la mano, por favor, (proceden a levantar su mano)
por UNANIMIDAD, se aprueba y se revisa el acta ACUERDO (03-30062023) por protocolo
tenemos que con unanimidad con cero votos en contra y cero abstenciones damos por aprobada
la propuesta del dia, bajo el entendido de la modificacién, lo hago saber para que quede registrado
ahi en la acta posterior gracias, la aprobacién de la sesién de marzo de 2023 de la segunda sesion,
por UNANIMIDAD y cero votos en contra y cero abstenciones, damos para aprobada el acta de la
primera sesion ordinaria del Comité de Fomento Econdmico 2023, celebrada el 30 de marzo de
2023, ACUERDO (04-30062023) con la modificacién que nos pide muchas gracias. Buenas
tardes, anunciamos que esta con nosotros. Fernando Ugalde Bustos, director de experiencia del
estudiantil de la UVM Campus Tlalpan. Bienvenido, gracias también nos acompafia, Arturo Alvarez
Caparruz, Subdirector representante de la de la Presidencia de CANACO en Tlalpan, muchas
gracias, buenas tardes. Bueno, continuamos con nuestra sesion le informo, sefiora Presidenta,
que en la siguiente punto corresponde al informe de actividades de la Jefatura del Departamento
de Desarrollo Econémico correspondiente al segundo trimestre de 2023, para tal efecto cedo el
uso de la palabra a la J.U.D. de Desarrollo Econémico.
Intervencion Elizabeth Maldonado Rodriguez JUD de Desarrollo Econémico.- Muy buenas
tardes, tengan todas y todos, muchas gracias por acudir el dia de hoy y bueno, la intencién de este
comité, como ustedes saben, es que resaltemos algunas lineas de trabajo que estamos llevando
a cabo desde esta area, para ver de qué manera podemos sumar o modificar algun esfuerzo,
alguna linea de trabajo y por ende estamos reunidos en esta sesion. Este segundo trimestre
hicimos un énfasis en las expo ventas, es importante comentarles que estamos llevando a cabo
expo ventas o participacién en algunos eventos, que no necesariamente son masivos, por asi
decirlo, mas bien son eventos que desarrollan algunas organizaciones, escuelas y demas en
donde nosotros acercamos a los pequefios emprendedores, principalmente a que den a conoce
estos productos. En este trimestre empezamos el pasado 26 de abril con 10 expositores que
pudieron participar en el dia; UVM, es importante comentarles que este evento, es un dia
importante para la Universidad del Valle de México, que hoy agradezco que estén con nosotros.
También es una oportunidad en donde los emprendedores dan a conocer sus productos en otro
mercado, o sea, independientemente del recurso que genera esta venta, adquieren nuevos
clientes potenciales que a lo mejor no necesariamente son el sector al que estan acostumbrados
a llegar, entonces por eso para nosotros fue una participacion relevante, como se ha venido viendo
en el caso de los emprendimientos, tuvimos 07 mujeres y 03 hombres, los cuales participaron en
este evento; los participantes reportaron una venta de $24,230.00 pesos. Nosotros hemos hecho
esta valoracion en comparacion con lo que generalmente es el promedio de venta que tienen en
eventos que se organizan aqui en la Alcaldia particularmente en la explanada y a pesar de que la
afluencia de gente es mayor, la verdad es que el promedio de venta por cada uno de los
expositores es muy similar al que tienen en estas ferias, entonces también eso es importante
destacar porque quiere decir que tiene también un impacto importante en cuanto a la entrada del
recurso que tienen estas MIPYMES.




Posterior a este evento tuvimos una expo venta del 10 de mayo, que fue los dias 09y 10 de mayo
con el tema de dia de las madres, entonces se seleccioné otro tipo de expositores que pudieran
cubrir, como los productos que son mas comerciales para estas fechas; tuvimos la participacion
de 20 expositores, de los cuales son 14 mujeres y 06 hombres. Los participantes nos reportaron
una venta aproximada de $56,080.00 pesos, si ustedes se dan cuenta, es muy similar al evento
anterior.
Y también tuvimos participacion el dia 02 de junio en el Mercadito Solidario de Miramontes, esto
fue en la plaza, ubicada en el TEC de Monterrey aqui en Miramontes, también la idea de este
mercadito solidario es que se pueda dar espacio de venta sobre todo a expositores de esta zona:
entonces los expositores que tuvimos en este mercadito son de la zona de Coapa, es como parte
de una estrategia que esté llevando a cabo el TEC de Monterrey, para mejorar la zona de manera
general, entonces en este mercadito participaron 10 emprendedores, 06 mujeres y 04 hombres
todos habitantes de la zona de Coapa; entre artesanos y comerciantes reportaron una venta de
$12,200.00 pesos aqui también hay que recalcar que aunque ya es la tercera edicion que hace
este mercadito, nosotros es la primera vez que tenemos intervencién como Alcaldia, para formar,
parte de este evento y también comentarles que en general participan un promedio de 50
expositores, es una actividad que realizan ellos cada 2 meses, siendo esta la tercera edicién y
bueno, la intencién es que tengamos mayor participacion y vinculacion para estos eventos. Es
importante comentarles y dejar sobre la mesa, la carta abierta para que nos den la oportunidad de
que en algunos eventos que organizan ustedes como dependencias, instituciones, universidades,
nos brinden estos espacios para la exhibicién de estos productos, porque la realidad es que
muchos de los expositores que ahi participan, nosotros les damos un seguimiento mensual; ahora
bien, en ese seguimiento mensual les damos a conocer los temarios de capacitacién que se
imparten, les damos a conocer otros eventos y también ellos nos retroalimentan porque nos dicen,
como les va derivado de estos eventos, a lo mejor tuve un pedido mas grande; O me llamaron de
otro lado de la republica, entonces esa parte a nosotros nos nutre mucho como Alcaldia, porque
también podemos darle un seguimiento méas preciso a ciertos emprendimientos y no se queda
solamente en la venta del dia, sino que podemos darle cierta continuidad, de acuerdo.-----------
Entre estos 3 eventos tuvimos la participacion de 40 personas que fueron 27 mujeres y 13
hombres, con un monto total de $92,510.00 pesos, ese es el monto de venta que nos reportaban
de manera general, también es importante destacar que a raiz de estos eventos nosotros
manejamos un formatito en donde también les permite a ellos darse cuenta cuénto invierten en la
participacion de estos eventos y cudl es su ganancia en si, porque también luego nos ocurria que
vendian un montén, pero invertia un montén, entonces el punto aqui es que los mismos
emprendedores se den cuenta en qué eventos es factible que ellos participen, el monto que se
reporta de estas 3 ventas, pues es el de $92,510.00 pesos, como ya lo habiamos mencionado, y
como también les comentaba yo hace un momento, es un monto similar que se presenta en las
ferias que se centralizan aqui en la explanada de acuerdo.
Dentro de esta serie de exposiciones tuvimos por segundo afio consecutivo la jornada del mar a
tu colonia, como ustedes ya saben, es la venta de pescados y mariscos a bajo precio directo de la
viga. De acuerdo a los datos que se recabaron tanto por expositores de la Nueva Viga como el
area de Participacion Ciudadana, que fueron los que nos estuvieron apoyando en las jornadas, se
estima que hubo una participacion por parte de la ciudadania de 2,341 familias que gozaron de
este beneficio, nosotros no contamos este numerito como personas, pues obviamente el consumo
se lleva en beneficio de las familias, también es importante destacar las zonas en donde al igual
que el afio pasado nos podemos dar cuenta que tuvieron una venta importante o una afluencia
mayor, por ejemplo, en el caso de Padierna fue la zona en donde tuvimos mas afluencia de




personas, nos reportan un estimado de 1,036 personas atendidas, y fue la zona en donde nos|
solicitaron més esta jornada, o sea, dentro de la misma zona 3 de la Alcaldia fue donde mas puntos
de venta se establecieron, por lo mismo de la demanda que tuvo el producto, entonces para
nosotros también es un avance. Porque nos deja ver mas o menos cual es el promedio de
consumo que tuvieron las familias, de acuerdo a la zona en la que habitan ahora bien, también fue
una sorpresa, a diferencia del afio pasado, porque en muchos de los puntos que atendimos
tuvimos pequefios vendedores de marisquerias de mercados publicos, que se acercaban a
consumir directamente ahi, y compraban para poder revender y algo que estuvimos notando es
que el promedio aproximado de ahorro que tenian estas familias era del 30 %, ahora, es importante
también comentar que hubieron algunas zonas en donde algunos productos pareciera que eran
mas baratos en el mercado, que en este caso fue la de Tlalpan Centro, sin embargo, nosotros
haciendo la comparacioén, la calidad del producto era diferente, inclusive por ejemplo, en el caso
de la mojarra venia con mucho mas hielo, que piezas de pescado, entonces, aunque el precio era
mas barato y aunque pareciera que era lo mismo que se estaba consumiendo, realmente era
diferente, pues era menos producto el que vendian o el que ofrecian entonces también esa parte
la pudieron revisar los consumidores y por eso es que también, aunque no necesariamente la
jornada se desarrollara en sus comunidades, los consumidores si se acercaban a los puntos de
venta mas cercanos.
Este trimestre también tuvimos las capacitaciones, no sé si recuerden en la sesién pasada
comentabamos que era uno de los puntos mas fuertes que ibamos a atender este afio, porque
nos hemos percatado que muchas de las necesidades de los emprendedores, se podrian
solucionar o por lo menos mejorar a través de capacitacion, aqui también es importante resaltar
qué estas capacitaciones las estamos desarrollando con algunas organizaciones, nosotros como
parte del programa social estamos por arrancar, estas capacitaciones de la Alcaldia, sin embargo,
de manera permanente y constante es nos estamos apoyando particularmente en este segundo
trimestre, con la Camara de Comercio, y con la Universidad del Valle de México. La primera
capacitacion que tuvimos de este segundo trimestre, fue la del 20 de abril, esta capacitacién fue
impartida por la Camara Nacional de Comercio, y el tema fue E/ poder sin limite de las ventas, en
la cual participaron 99 personas, de las cuales eran 38 hombres y 61 mujeres, parte de la
capacitacién fue sobre cémo podiamos atraer nuevos clientes, nuevos mercados, puntos fuertes
que tienen que tener los emprendedores o que deben de ir desarrollando, porque por decir algo,
que recuerdo mucho en esa capacitacion era que nos decian muchas veces, no es tanto el
producto que ofreces, sino como lo vendes, entonces la idea de esta capacitacién fue resaltar
como las estrategias de venta que pueden ser aplicadas a la hora de concretar un cierre de venta.
Luego el 26 de mayo tuvimos otra capacitacion impartida por CANACO, la cual llevé el nombre de
Las 7 claves de una empresa de alto rendimiento, aqui solamente participaron 16 personas, fueron
10 hombres y 06 mujeres, parte de que haya reducido también el nimero de participantes, es que
esta capacitacion la llevamos al Centro de Artes y Oficios de San Miguel Xicalco, entonces quien
acudio esta capacitacion fue particularmente de la zona de San Miguel Xicalco, a diferencia de las
capacitaciones que han sido mas centralizadas, que es en donde nos visitan de muchas zonas de
la Alcaldia. El 5 de Mayo tuvimos un taller impartido por la Universidad del Valle de México, el cual
fue Fotografia para emprendedores, en esta capacitacion participaron 18 personas que fueron 04
hombres y 14 mujeres, ahi quiero comentar en particular esta capacitacién fue mas bien un taller,
que fue impartido por 3 sesiones, ;cual fue un problema que tuvimos?, que se registraron 20
personas en la primera sesidn, y en la segunda sesion ya querian ir como 50, pero al ser un taller
de continuidad y en donde era tedrico practico, nosotros tuvimos que limitar esa participacion,
entonces lo dejamos con las 18 personas iniciales, que fueron las que pudieron ir desarrollando la




fotografia de sus productos; Ahora también comentarles que particularmente este taller nos lo)
pidieron muchisimo posterior a que terminara incluso de impartirse, entonces igual ahi agradecer|
a la Universidad por habernos facilitado este taller, porque ademéas pudieron llevarlo a la practica
con los emprendedores y montaron ahi un SET, para poder llevar a cabo la fotografia de esos
productos. Luego el 31 de mayo tuvimos una conferencia impartida también por la Universidad del
Valle de México, que traté sobre Cémo armar un embudo de ventas en el taller participaron 41
personas, 16 hombres y 25 mujeres. Para el 23 de junio tuvimos otra conferencia impartida porla
UVM vy fue sobre Cémo generar una campafia de nuevos clientes potenciales en Facebook,
participaron 37 personas que fueron 10 hombres y 27 mujeres. Para el 22 de junio, la Camara de
Comercio también nos llevé la capacitacion sobre Creacién de contenido de redes sociales para
tu negocio; en esta capacitacién participaron 55 personas, 17 hombres y 38 mujeres; aqui igual
comentarles ya que creo que con algunos de los que estuvimos ese dia lo platicamos, estos temas
de capacitacion que involucran comercializacion son las que tienen mayor demanda en el area,
por qué en otras capacitaciones hubieron menos personas que en estas y dedujimos que pues
realmente el emprendedor ahorita lo que estd buscando es como desarrollar herramientas
digitales, sobre todo, para la promocion de sus productos entonces también agradecemos el que
nos estén acercando a estas capacitaciones porque atienden esa necesidad de los
emprendedores.
Continuamos con la bolsa de trabajo, el informe de la bolsa de trabajo; bien, pues comentarles
que desde el mes de abril la bolsa de trabajo sigue atendiendo a través de 4 lineas de accion que
en este caso es: la Alcaldia movil, presencial permanente cuando llegan los buscadores de empleo
a solicitar alguna vacante en la oficina de Juarez 68, también tenemos solicitudes via correo
electronico y también llevamos a cabo las jornadas de dia de contrato. Entonces en el mes de
abril, esta participacion se acercd en 7 puntos, para la Alcaldia mévil acudieron 16 personas,
quienes solicitaron alguna vacante via correo electronico tuvimos 39 interesados, y en el dia del
contrato participaron 29 personas entonces, en cuanto al niUmero de personas que solicitaron
alguna vacante de manera presencial tuvimos 46 hombres y 45 mujeres de este nimero 87
pertenecen a la Alcaldia de Tlalpan, y cuatro nos visitan de otra alcaldia, pero buscan alguna de
las vacantes que se desarrollan en esta demarcacion. Y bueno, aqui en cuanto al nimero de
vacantes publicadas, nosotros publicamos en el mes de abril 1240 vacantes que refieren a 43
empresas, estas 43 empresas son las que practicamente estan de manera constante mandando
sus vacantes ahora bien, en los rangos de edad es importante destacar que la mayor demanda
por alguna vacante es en el rango de edades de los 27 a los 59 afos, de igual manera, como lo
veniamos comentando en sesiones anteriores, seguimos con la situacion de los perfiles, de estos
buscadores de trabajo, que a veces no se adecuan a las vacantes que nosotros tenemos
publicadas, ustedes también pueden apreciar como la gran mayoria de las personas que acuden
por una vacante cuentan con un grado de estudios de licenciatura o ingenieria, también por eso
se nos complica un poco la colocacién, ya que nuestras vacantes generalmente son
administrativas o son operativas, pero en rango de salarios no resultan competitivos para el nivel
de estudios que presentan los buscadores de empleo. Para el mes de mayo tuvimos 17 personas
que participaron en Alcaldia moévil por una vacante, 21 de manera presencial a lo largo del mes,
34 que hicieron llegar su solicitud a través del correo electronico y particularmente en el mes de
mayo, en lugar de organizar una jornada de dia de contrato se llevaron a cabo vacantes a la
caravana violeta, esta caravana violeta consiste en acercar servicio para las mujeres, entonces
las vacantes que se ofertaron en esta caravana violeta eran referente a vacantes que eran
Unicamente para mujeres. El total de personas que atendimos en el mes de mayo fueron 36
hombres y 43 mujeres de las cuales 78 pertenecian a la Alcaldia, y bueno, de una no tenemos




como el dato preciso de donde nos visitd. De igual manera nos damos cuenta que en el mes de
mayo tuvimos 30 personas con grado de estudios de licenciatura e ingenieria que sigue siendo la
mayoria y los rangos de edad se mantienen entre los 27 y los 59 afios. El total de empresas que
nos enviaron vacantes, fueron 40 y el total de vacantes publicadas fueron 827 vacantes, con esto
no sé si quisieran generar un comentario, ¢alguna duda?, ya que de manera general este seria el
informe del segundo trimestre de la Jefatura de Unidad Departamental (no hubo comentarios) con
esto entonces cedo la palabra al Secretario Técnico, gracias
Intervencion Secretario Técnico, Edgardo Sanchez Cortés. — Muchas gracias, muchisimas
gracias doctor:
Intervencion Dr. Enrique Rajchenberg Sznajer. - Gracias, tengo una lista de preguntas, pero
no voy a plantear todo porque se van a cansar, se menciond efectivamente el monto de ventas
totales se hizo alusion a los costos que implica la exhibicion o el costo de los productos exhibidos,
pero no se dijo a cuanto ascendia, estoy tratando de obtener una diferencia entre el monto total
de ventas, y costos, no recuerdo bien pero cada una de estas exhibiciones ventas duraron 2 dias
3 dias 4no?
Intervencién Elizabeth Maldonado Rodriguez JUD de Desarrollo Econémico.- Si, en el caso
del evento del dia UVM y del Mercado Solidario, fue un dia, en el caso de la expo venta del 10 de
mayo, fueron 2 dias, ahora bien, en el formato que nosotros le facilitamos a los emprendedores,
les pedimos que nos anoten cuanto invierten en acudir a estos eventos y cuanto es su ganancia
general, entonces nosotros sinceramente como les comentaba ahorita, les hemos ensefiado un
poco a hacer conciencia de nimeros, porque normalmente nos decian hoy me fue muy bien y
vendi a lo mejor $1000.00 pesos, pero ya cuando nos desglosaban gasolina, el producto, los dias
que tardaron en elaborarlos etcétera, habia algunos emprendedores que hasta salian perdiendo,
entonces nosotros lo que estamos haciendo desde que los invitamos es revisar qué es lo que
tienen para participar y ver qué tan conveniente puede ser su participacion. Ahora también
comentarles que tenemos algunos expositores que a lo mejor ya tienen célculo de mas o menos
cuantos productos venden en estas expo ventas, entonces como tal, sus productos ya son parte
de un stock permanente que ellos tienen, entonces al decirnos, yo voy a participar es en funcién
a la mercancia que ya tienen y la gran mayoria de sus gastos que reportan son gastos operativos,
como el traslado, los dias que a lo mejor invierten por ir a participar o comprar o resurtirse, pero la
gran mayoria tienen una venta constante, entonces el participar en estas ferias para ellos no se
sale del rango de inversién que tienen programado en mercancia, si no es mas bien como dicen,
normalmente yo vendo a lo mejor 5 piezas a la semana, y si el fin de semana tengo una expo
venta estas 5 piezas yo las llevo, las vendo ahi y si ahi las logro vender, entonces reinvierto en
otras 5 piezas y si no las vendo, la tengo como parte de mi stock para el siguiente fin de semana,
en donde ya tienen algun punto de venta fijo.
Intervencion Secretario Técnico, Edgardo Sanchez Cortés. — Si es importante lo que usted
menciona doctor, incluso también nosotros estamos intentando llevarlos a ese proceso, porque si
bien es cierto, mucho tiempo atras no lo han llevado. Yo he estado revisando muchos de los
proyectos que tenemos en toda la direcciéon y a muchos les cuesta trabajo hacer numeros, porque
arrancamos desde lo empirico, entonces ahorita estamos en el nivel empirico y los queremos llevar
a un nivel sistémico, el cual significa ir a registrar todos sus datos. Elizabeth ha trabajado con todo
su equipo arduamente en que le den esos datos, pero también el problema es que ellos no dan
sus datos completos, porque también esta la creencia de que si ven que ya ganan mas, dejan de
participar en los eventos, no, eso es bien importante tenerlo claro, el pensamiento que tenemos
de que si doy lo que realmente invierto cuénto gano ya no participo, entonces también es una parte
gue tenemos que ir migrando hacia esa realidad de sus gastos, que tienen y es un proceso




educativo en el cual las capacitaciones que ustedes estan nos ayudan. También en todos los
eventos que estd haciendo la Direccion General, ya se estan anotando los datos, algunos son
irreales y como bien decia Elizabeth se estan trabajando las tablas y se daran cuenta que hay
cosas gque de repente todavia les checan a los emprendedores, porque no son los gastos reales,
pero ya estamos yendo hacia ese camino para llevarlos a que las pymes realmente hagan lo que
es la inversion de la pyme, cuanto invierto, cuanto gano, cuanto meto en materias primas y cuanto
dejd para utilidades, para reinvencion de nuevas cosas, no, y para todo eso, entonces ya estamos
trabajando en esa parte y sus comentarios nos ayudan y son bienvenidos.
Intervencion Dr. Enrique Rajchenberg Sznajer. - Esto va de la mano de otra cuestion que me
surge y es que bueno se habla genéricamente de emprendedores que aparentemente en su
mayoria o por lo menos los que participan en estas ferias, son emprendedores comerciantes, no
sé si son emprendedores comerciantes, productores o emprendedores o son exclusivamente
emprendedores comerciantes
Intervencion Elizabeth Maldonado Rodriguez JUD de Desarrollo Econémico.- No, de hecho
si son ambos, nosotros en el padrén que tenemos de vendedores o comerciantes también les
preguntamos estos datos, por qué, por ejemplo, en el dia UVM, el concepto de ese evento fue un
dia conmemorativo a las buenas practicas, comercio justo y con el desarrollo sostenible, entonces
ahi tenemos desde floricultores, productores del campo, artesanos entre otros y tenemos una
gama muy extensa de expositores, entonces dependiendo el tipo de feria o evento que se haga,
es que nosotros revisamos cuales son los emprendedores que cubren el perfil de ese dia en
particular, entonces, hay veces en donde los eventos se prestan para tener una mezcla tanto de
productores y comerciantes o hay otros dias que son solamente comerciantes. También estamos
haciendo como jornadas muy extensas en llevar platicas informativas al territorio para invitar a la
gente a que se registre en estos padrones, porque no estan ustedes para saberlo verdad, pero
cuando nosotros llegamos el area de MIPYMES no tenia un padrén de expositores, entonces
nosotros lo hemos ido construyendo en funcion a invitarlos desde las otras ferias, desde que los
tenemos en el mismo programa social les decimos, oye, mira, tu puedes participar en las ferias,
registrate, entonces por eso también es importante que se abran nuevos espacios de exhibicién
porque el niumero de emprendedores que tenemos rebasa el niumero de emprendedores que
podemos invitar a los eventos, entonces en el tercer trimestre que arranca en el mes de Julio va
muy enfocado a con conseguir nuevos espacios de venta y exhibicién. Nosotros ahorita en este
padrén de manera formal tenemos alrededor de 140 emprendimientos, eh lo cual también para
nosotros es como increible, porque no se acerca el nUmero de emprendimientos que hay en la
Alcaldia y hay muchos productos. Tan solo en nuestro programa social el afio pasado tuvimos 422
beneficiarios que tenian una pequefia mipyme y de este nlimero, mas o menos la mitad son
productores, pero no quiere decir que todos les interese participar en las ferias, entonces no hacen
su registro en este padrdn, aunque su producto si pudiera ser desplazado en este tipo de eventos,
también por eso los estamos invitando a que se registren y que participen en estos eventos para
que también ellos tengan un mercado un poquito mas amplio al que ellos mismos consideran que
es un unico al que le pueden vender entonces todo va de la mano con este padrén,—---------——-----
Intervencion Secretario Técnico, Edgardo Sanchez Cortés. — Y para sumarles es importante
también el tema que mucho de lo que encontramos es que las MIPYMES, son Ml PYMES pero
no estan dentro de las empresas del nivel que tiene que estar, en el orden legal, entonces también
hay que llevarlos a esa parte, porgue si bien es cierto, llega alguien que quiere entrarle a niveles
masivos resulta que no podemos, de verdad, yo me he encontrado frustrado porque no podemos,
el tema es que estamos haciendo todo un esfuerzo, y en especial para armar todo ese proceso y
créanme que va avanzando muy bien y las los cursos de capacitacion, la educacion es esencial




en este proceso de verdad, de verdad es esencial y sentarse a trabajar con ellos de la mano, les
puedo decir que son 360° en lo que estamos hablando ahorita con lo que sucede desde sentarse,
me toca ver como el equipo esta con ellos todo el dia ahi arrastrando el lapiz para hacer los
numeros con ellos y arrastrando el lapiz todo el dia con 5 o 6 personas de cada PYME
dedicandoles el dia, por lo menos 4 horas y los sefiores estan 4 horas, se van, regresan y vuelven
para tener los datos y acercarse a la realidad y asi se va generando esa rutina porque si bien es
cierto, generalmente no estamos dados a anotar, de nosotros no sé cuantos anotemos de los que
estamos aqui lo que hacemos diario. Entonces estamos haciendo esfuerzos para llevarlos a que
cumplan por ir registrando esos datos, por lo menos en su negocio para que se mantenga en el
mercado
Intervencion Dr. Enrique Rajchenberg Sznajer. - La Gltima les comento este hay un dato que es
llamativo y es que participan muchas mas mujeres que hombres, ;asi es?
Intervencion Elizabeth Maldonado Rodriguez JUD de Desarrollo Econémico. - De hecho, un
80% de este padrén esta integrado por mujeres.
Intervencion Dr. Enrique Rajchenberg Sznajer. - Entonces digo, no sé si ustedes se han
interrogado, por primera vez en equidad de género al revés, esta bueno que ¢por qué hay mas
mujeres incorporadas que hombres?; Sera porque es un modo de aumentar el ingreso familiar, en
estas época complicadas y dificiles?, ;Sera lo que suele llamarse la palabra empoderamiento de
la mujer?. Si se considera esto tiene cierta relevancia, ; Se considera lo que estas mujeres ganan
como ingreso complementario, o es ingreso principal? esto va articulado a un comentario que hic

en la ultima sesién respecto al impacto de todo esto en las condiciones de pobreza marginacion,
desigualdad, econémica, etcétera, entonces me parece que valdria asomarse o por lo menos
curiosear un poco en esta gran participacion femenina en los programas, que significaria, bueno
partir de la cual podemos conjeturar con que los varones estan en un empleo formal en otro lado,
o estan desempleados o son estas mujeres jefas de familia, etcétera
hecho, eso es una pregunta interesante, yo creo que un poco de todo y ;por qué lo comento? |
como les decia yo ahorita al no haber estructurado este padrén, no contabamos con datos y el no
tener datos a veces nos complica en cuanto a cdmo atender las necesidades de una poblacién
tan diversa, entonces ahorita, de los datos que nosotros hemos recabado que les decia yo son
140 y tantos los que tenemos como activos nos votan varias cosas; por ejemplo, la gran mayoria
de mujeres que tenemos nosotros en el padron estan en alguna condicién considerada como
vulnerabilidad, ejemplo, madres solteras, personas adultas mayores, también tenemos, jévenes
muy chavitas, emprendedoras que estudian y trabajan esas son la mayoria de expositoras que
tenemos. Ahora bien, si yo tuviera que sacar un calculo aproximado, ahorita en funcién a lo que
comentabamos como este impacto que genera realmente en la comunidad por ahi, de un 20%,
son las mujeres que viven con alguna pareja, y que el ingreso principal es de esta pareja, entonces
es una minoria. La gran mayoria de expositoras que tenemos registradas es porque se encuentran
en una condicion de vulnerabilidad, entonces ese dato también es importante y por eso también
es que estamos haciendo mucho énfasis en armar estos padrones para que podamos nosotros
sacar informacion un poquito mas general y mas precisa, porque los que de momento se acercan
a nuestra area son personas que se encuentran en una condicion vulnerable y no necesariamente
son todas las MIPYMES que tenemos, entonces por eso es que estamos haciendo estos recorridos
y por asi decirlo, platicas informativas en territorio para que las MIPYMES sepan que la atencién
que lleva a cabo la Alcaldia, no es solamente para gente en condicién vulnerable, sino que ellos
por el simple hecho de ser una MIPYME, pueden participar en las ferias, pueden tener vinculacién,
por ejemplo con las cdmaras empresariales; no sé si ustedes recuerden que en noviembre y
diciembre les haciamos mencién sobre vincular a los floricultores de nochebuena,a los de flores




de cempasuchil y a los de arboles de navidad, entonces nosotros en el area estamos abarcando
todo lo que tiene que ver con las MIPYMES, tanto comercios como productores etcétera, sin
embargo, la realidad es que quienes mas se acercan a solicitar apoyo o inscripcidon a estos
padrones son las mujeres en condiciones vulnerables, entonces ese dato también para nosotros
es importante y es en lo que estamos trabajando en estructurarlo para que independientemente
de que nosotros continuemos o no en la administracién, podamos dejar un dato real y que a quien
le toque desarrollarlo tenga esa continuidad, y no le toque esta parte de apenas integrar porque
es muy complicado integrar, nosotros llevamos ya un afio y medio, y el proceso para sistematizar
y sacar un diagndstico en temas econémicos de la alcaldia se vuelve muy complicado, entonces
por eso es que también estamos estructurando para que estemos nosotros o no al menos el tiempo
que nos toque estar haya datos concretos y permitan generar esas politicas publicas o lineas de
accién y chambearle en funcién a la demanda, porque eso es lo que tenemos, nosotros atendemos
la demanda y en la gran mayoria es de personas que nos buscan son las que se encuentran en
condiciones vulnerables.
Intervencion Dr. Enrique Rajchenberg Sznajer. - ;Se ha rastreado y localizado el estudio que
se hizo en la administracién anterior y que mencioné?, yo sé quién lo hizo y no sé si quiera
colaborar con ustedes, pero nosotros encantados, entonces...
Intervencion Elizabeth Maldonado Rodriguez JUD de Desarrollo Econémico. — Excelente,
entonces a se gener6 un compromiso en esta mesa y lo agradeceriamos mucho porque si bien es
cierto, nosotros partimos de la informacion plblica, como tal en las areas habia mucha informacion
que no existia, entonces en algtin momento mi Directora General le tocé revisar como las notas
de lo que habia y era un cuaderno, o sea, un cuaderno de notas, entonces la verdad es que es

es un retroceso que afecta no a un tema de administracion, sino le afecta a la poblacién, porque
cada que hay este relevo, nos toca empezar de ceros y de ceros entonces vamos para atras, la
idea ahorita de sistematizar todo, es dejar todo a la mano de cualquier ciudadano y de cualquier
organizacion que quiera apoyar a la poblacion atendiendo alguna necesidad. Entonces si nos
pudieran ustedes hacer favor, inclusive con los datos con los que ustedes cuentan sobre datos
economicos de la Alcaldia, para que nos sentemos en mesas de trabajo y los podamos ir
desarrollando, nosotros estariamos encantados de la vida en poder colaborar con ustedes. =-----—
Intervencion Secretario Técnico, Edgardo Sanchez Cortés. — Eh, muchas gracias, bueno ya
entraron al tema de observaciones y dudas, ;no sé si haya alguna otra observacion, dudas?
entonces procederiamos sefora Presidenta, al siguiente punto que me refiero al de asuntos
generales, si alguien tiene algin comentario, es el momento ahorita (no hubieron mas
comentarios) bueno yo si, aprovechando en asuntos generales, de lo que decia el doctor en el
tema de que no tenia trabajo, quiero leer un texto que esta dentro del acta, y es una intervencion
del Dr. Enrique Rajchenberg Sznajer, que dice mas o menos de la mano con lo que acabo de
comentar, porque yo me preguntaba cual es justamente la promocién que se hace en la pagina de
la bolsa del trabajo, y yo estoy poniendo el ejemplo practico; Yo soy vecino de la alcaldia Tlalpan
perdi mi trabajo vengo aqui a la Alcaldia fisicamente ;entro a su pagina de promocion tenemos
esta pagina o como me entero yo como vecino que tengo responsabilidad de levantarme, levantar
mi curriculum y que en la Alcaldia me puedan ayudar? esta seria puntualmente la pregunta y
efectivamente, esta asi como dice, pero usando usted como ejemplo fue asi, ya lo checamos y se
transcribio el texto tal cual como esta escrito en el acta, pero es un ejemplo que usted puso.--—--—-
Intervencion Dr. Enrique Rajchenberg Sznajer. — No lo recuerdo con claridad-—----—----—
Intervencion Secretario Técnico, Edgardo Sanchez Cortés. —Tampoco me acuerdo, pero si
gusta se lo puedo leer otra vez, pero estoy aclarando el comentario, porque si me llamo la atencién,
pero ahi dice estoy poniendo el ejemplo practico, yo soy vecino de la Alcaldia Tlalpan, y perdi mi




trabajo, entonces solo aclarar esa parte y lo hago saber aqui para aclararlo, entonces aclarado el
punto, bueno si no hay algun otro punto en asuntos generales sefiora Presidenta, le informo que
se han agotado los puntos del orden del dia.
Intervencion de la Presidenta Suplente, Rosalba Hernandez Martinez. - Muchas gracias,
Secretario, pues nuevamente agradecer a todas y a toda su presencia en esta Segunda Sesion
Ordinaria del Comité y siendo las 16 horas con 12 minutos, del 30 de junio del afio 2023, doy por
clausurada esta Segunda Sesidén Ordinaria del Comité de Fomento Econdémico de la alcaldia
Tlalpan muchas gracias.
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